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ADVANCED TRACKING 
La TPE toulonnaise a des 
ambitions mondiales 
Spé.cialiste de la sécurité en mer et à 
quai, Advanced tracking veut être leader 
du marché mondial de la plaisance d'ici 
4 à 5 ans. PAGE 10 

MARINE TECHNIQUE MÉDITERRANÉE 
Son capteur solaire 
caméléon en bonne voie 
Le capteur solaire caméléon de la 
société MTM a séduit le conseil général 
du Var. PAGE 9 

ECASPORT 
Une levée de fonds 
lui donne des ailes 
Spécialisée dans la réalisation de sites 
internet pour clubs sportifs amateurs, 
Ecasport a levé 250,000 €, PAGE 12 

DESCHAMPS PÈRE ET FILS 
En forme 
sur tous les fronts 

en aVril « son 
mouton à cinq pattes» et sa « cab ine 
silence », développée chez PI L, une 
entreprise récemment acquise. PAGE 8 

ATV ENTREPRISE 
Son installation à Rians 
dynamise le village 
ATV renoue avec la croissance et 
dyna mise l'économie locale 
du rablement. PAGE9 

ECO'SYSTEM 
Diversification réussie 
Spécialisée dans la distribution de 
produits économes en énergie, 
Eco'System a développé avec succès 
une activité de bureau d'études. PAGE11 
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Desserte de la Corse. 
Toulon en preOlière ligne 
Au port de Toulon , tête de pont de la desserte de la Corse en passagers, les récentes 
déclarations des élus corses ont semé l'inquiétude, En proposant une remise à plat du système 
de continuité territoriale, ils ont aussi relancé la bataille entre les opérateurs. P",3 

Grillages 
Vermigli. En 
quête d'alliances 
Souvent pionnière, l'entreprise brignolaise Vermigli s'est 
imposée dans le peloton de tête des fabricants français de 
grillages et clôtures métalliques , En 2012, son 
déménagement sur Nicopolis lui ouvrira, c'est certain, de 
nouvetles perspectives. Néanmoins, pour donner à son 
développement un réel élan, pour gagner aussi en 
compét itivité, elle est aujourd'hui en quête d'alliances, p"" 

LA STRATÉGIE Solvimo cultive sa différence pour s'imposer 
dans le paysage immobilier français 

Lancé en franchise en 2003, Solvimo n'a jamais voulu être un réseau immobilier de plus sur un marché déjà très 
concurrentiel, mais un réseau résolument différent. Réelle stratégie de développement, cette différenciation passe par une 
présence de plus en plus forte sur la toile et la conquête de nouveaux marchés à l'international. P",12 

L'INVITÉ 

Hollande dévoile 
ses projets fiscaux 
li tient la corde dans les sondages auprès des 
sympathisants socialistes, Probable candidat 
aux primaires pour la présidentielle, François 
Hollande expose au Journal des Entreprises 
un projet de réforme fiscale privilégiant 
les PME qui investissent. OERNIEREPAGE 
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LE CONSEIL 

Optimisez vos 
fiches de paie 
70% des bulletins de paie seraient 
plombés par le versement de charges 
indues, En réétudiant vos assiettes de 
cotisations, vous pouvez très 
probablement alléger de 2,5 % votre 
masse salariale. NOTRE OOSSIER PAGE 20 

> DIRIGEANTS D'ENTREPRISE 
Le jeudi 31 mars, 

du salon var.up 
au Palais Neptune de Toulon, 
rencontrez de nouveaux clients, 
fournisseurs, ... à l'occasion de 
rendez-vous individuels de 20 mn 1 
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-ILS RECRUTENT 

02. 100 postes à pourvoir 
dans le Var en 2011 

02, le principal acteur du marché des 
services à la personne. avec 130 agen­
ces en propre sur toute La France, 
se ra en 2011 le lOt plus gros recru­
teur français selon le magazine Chal­
lenges. Sur les 4.200 postes à pour­
voir dans l'Hexagone. 100 sont propo­

() sés dans le Var sur les trois agences 
du département: TouLon, Hyères et 

La Seyne-sur-Mer. « Ils permettront de répondre à une 
demande constante sur un secteur en pleine expan­
sion », En 2010 ces trois agences ont déjà embauché 
130 personnes ... en COI. «Cette poli tique d'empLoi est 
volontairement durable car le groupe souhaite dévelop­
per un sentiment d'appartenance, une vraie culture d'en­
treprise pour ses empLoyés, actuels et futurs, qui occu­
pent pour la plupart des postes de gardes d'enfants ou 
d'assistants ménagers », explique Samantha Corde­
mans, responsable de ragence toulonnaise spécialisée 

... dans la garde d·enfants. Un cm, des avantages identi­
ques à ceux d'une grande entreprise ... « 02 fait le pari 
de focaliser sur la satisfaction et le bien-être de ses 
salariés pour concourir à la satisfaction du client ». 
Pour trouver les profils adaptés - assistant ménagers, 
garde d'enfants de plus et de moins de trois ans - les 
agences varoises passent bien sûr par Pôle emploi. 
Mais pour toucher le plus grand nombre et ainsi multi­
plier les opportunités de trouver « la bonne person­
ne », elles ont également un site national dédié· et 
postent des annonces sur des sites spécialisés. 
«.Nous n'hésitons pas par exemple à viser le public 
étudiant, mais aussi de plus en plus les seniors », confie 
Samantha Cordemans. 02 multiplie ainsi ses chances 
de trouver les candidats « capables de tisser une rela­
tion de long terme avec les familles clientes ». 

·www.02recruleJr - 02 43 72 02 02 

A Vendre 
Chariot thermique gaz 
n0 2204 GLP25, 25OOkg •. 
Année 2000 Duplex 4m, 
8700 heures, tdl, révisé repeint. 
PV départ Sautron: 8500 € H.T. 

Sami Manutention Tél. 02 40 5751 51 
www.samlmanutention.yale.fr 
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A Vendre 
TABLE ELEVATRICE 4T à rlx 
métal. Motorisés. 
L5m60 x 1.1 m54. 

J:.- A saisir 4500.00 € H.T. 

Renaud Machines A Bois Sas - Tel: +33 (0)2 99 71 01 94 
www.renaud-machinesabois.com 

A Vendre 
Presse Plieuse PROMECAM STPC 204. 
Longueur de table 4100 mm. Passage 
entre montants. Force 200T. 
DNe 7000 Graphie. 

GMOTél. 0241797900 
www.gmo.fr 

Advanced tracking. Cap sur le 
marché mondial de la plaisance 
-SÉCURITÉ La sécurité en mer et à quai, c'est la spécialité d'Advanced tracking. Son 
ambition à quatre ou cinq ans: être leader sur le marché mondial de la plaisance. 

râce à une balise pas 
plus grande qu'un poste 
radio, l'entreprise 
Advanced tracking, 

créée en 2004 à Hyères et 
aujourd'hui installée à Toulon, 
s'est imposée sur le marché de la 
plaisance,« Notre produit répond 
à toutes les problématiques de 
localisation et de sécurité que 
peut rencontre r un plaisancier en 
mer ou à quai ») , explique Christo­
phe Atlan, fondateur et directeur 
de la SAS varoise [quatre action­
naires), «( Quïl s'ag isse de faire 
face aux ac tes de piraterie, vols, 
intrusions ou situations de détres­
se, le boîtier (qui fonctionne avec 
le réseau satellite Inmarsat. ndlrl 
que nous installons permet de tra­
cer le bateau, où qu'il se trouve 
dans le monde et 24 h124 », 

Services complémentaires 
Plus qu'un simple système de géo­
localisation, le produit commer­
cialisé par Advanced tracking se 
démarque de la concurrence grâ­
ce au développement de services 
complémenta ires autour de la 
sécurité, en mer et à quai. La bali­
se est en effet reliée à une plate­
forme technique (basée à Avi­
gnon) qui permet, non seulement 
de locali ser le bateau à tout 
moment, mais aussi de fa ire inter-

Christophe Allan, dirigeant fondateur d'Advanced tra~king: f: D'ici â quatre ou 
cinq ans, l'objectif est d'être leader sur le marché mondial de la plaisance ». 

pas »), précise Christophe Allan, 
ambitieux. Aujourd'hui, Advanced 
tracki ng équipe à peu près 800 
bateaux, dont 20% appartiennent 
à une clientèle étrangère. ( En 
2011, notre parc devrait considé­
rablement augmenter grâce aux 
partenariats que nous avons 
noués, Nous avons comme pres­
cripteurs des compagnies d'assu­
rances - notamment Axa et Grou­
pa ma - et des sociétés de leasing 
qui conseillent fortement notre 
produit. Nous avons en plus un 
réseau de revendeurs qui instal­
lent les balises sur les bateaux . 
Notre objectif, c'est quatre cents 
nouveaux clients en France fin 
2011 )) . L'entrepreneur souhaite 
également développer son réseau 
de distribution en Europe. ( L'ALle­
magne et l'Italie, par exemple, 
sont des marchés à prendre. Et, 
dïci .à quatre ou cinq ans,l'objec­
tif est d'être leader sur le marché 
mondial de la plaisance ), 

venir les secours en èas de 
besoin, Grâce à un système d'alar­
me, la plate forme procède aussi à 
la « levée de doute» pour faire 
face aux intrusions et vols, Dans 
le courant de l'année, l'entreprise 
gérée par Christophe Allan, 
ancien skipper professionnel, pro­
posera aussi la télésurve illance 
avec intervention d'un vig ile à 

A Vendre 
RENAULT M180 / 13 4x2 
hayon élévateur Ohollandia 
alu - cabine courte 
03/1996 • 341 874 km. 

Sonorvi Tél. 0233 82 03 03 
www.sonorvi.fr 

A Vendre 
RENAULT PREMIUM 370 6X2 
1411112005 - 454 400 km 
CU 15 T 280 • hayon rétract. 1T5 
L = 8mSO Ig = 2m480 h = 2m30 

Soremaine Tél. 0243 80 33 09 
www.soremaine.com 
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A Vendre 
IVECO 35C15 An OS/2007, savoyard 
avec hayon 115000 km. 3,OL 146 cv 
boite 6 vitesses chaîne distribution. 
Equipé plateau savoyard. Révision 
complète, bâches neuves, garantie 6 mois, 
Prix: 20 500 € KT 

Calife VI Tél. 06 70 21 39 94 
www.calife-vi.fr 

LE JOURNAL DES ENTREPRISES 

quai, «( une solution que nous 
apporte l'un de nos actionnai­
res ». 
D'autres applications sont en 
train d'être développées et 
devraient voir le jour cette année. 

800 bateaux équipés 
« Dans le mi lieu, une offre aussi 
complète que la nôtre n'existe 

- r Il 

Cédric Skrzypczak 

ADYANCED TRACKING 
IToulonl 
Dirigeant: Christophe Allan 
3 salariés 
CA , 400.000 € 
c.allanlOadvanced-tracking.com 
Tel, 04 94 2315 51 
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Bâtiment 4600 m2 
Idéal Commerce 
de Gros. 

~"'~~-'- --
Ataraxia Tél. 02 51 77 44 50 

www.ataraxia-immobilier-entreprise.fr 
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1 Bâtiments modulaires 
reconditionnés spécifiques 
de 15 mZ à 200 m2, Bulle de 
vente, module salon, atelier 
agroalimentaire. Prix à la 
demande. 

3MS Tél. 0251 86 44 49 
www.3m-servlces.fr 

-à louer/a vendre ' 
Le Mesena à La Baule 
Programme Neuf 
de Bureaux 
A partir de 70 m2 

Livraison été 2011 

Bati-Nantes Tél. 02 40 00 15 20 
www.batÎnantes.fr 


